Отчет


Я, Огурцова Мария Ивановна, проходила с 04.07.2006 г. по 16.07.2006 г. и выполняла обязанности главного бухгалтера. Объектом прохождения производственной практики я выбрала производственно-коммерческое предприятие – ООО «Нева-Гидравлик». На базе собственного производства предприятие занимается изготовлением и ремонтом рукавов высокого давления с различной присоединительной арматурой как отечественного, так и импортного производства. 

Компания ООО «Нева-Гидравлик» зарегистрирована в 2004 году. Поскольку данный вид промышленности очень специфичен, в основном из-за широты ассортимента предлагаемых вариантов готовой продукции, для освоения этого вида деятельности необходимо длительное обучение. Создавалось предприятие ООО «Нева-Гидравлик» высококвалифицированными специалистами в области производства и сбыта рукавов высокого давления в сборе, имеющими огромный опыт работы в этой отрасли промышленности.

Юридически предприятие «Нева-Гидравлик» зарегистрировано в Московском районе Санкт-Петербурга. Фактически офис и производственные площади расположены по адресу: Санкт-Петербург, пр. Обуховской Обороны, д.295, лит. А. Наличие вблизи данного района кольцевой автодороги и вантового моста через Неву делает такое местоположение удобным для осуществления производственной деятельности. 
За время прохождения практики я ознакомилась: 

-  с оборудованием и технологической оснасткой предприятия;

-  средствами автоматизации управления;

- технологией производства рукавов высокого давления;

А так же изучала организационную структуру предприятия, что включает в себя:

· исследование структуры управления предприятием;

-     определение состава и функций производственных подразделений;

· определение взаимосвязей подразделений предприятия;

· анализ положений о подразделениях и должностных инструкций работников.

 Провела анализ финансового состояния предприятия путем сравнения за ряд лет следующих показателей:

· балансовая прибыль;

· валовая прибыль;

· себестоимость производства продукции (услуг);

· рентабельность производства, основных фондов;

· коэффициенты ликвидности и т.п. 

Провела анализ положения предприятия на отраслевом рынке: 

-     основной вид деятельности;

· номенклатура выпускаемой продукции, оказываемых услуг;

· прочие виды деятельности;

· география рынков сбыта продукции (услуг);

· наиболее крупные поставщики;

· основные потребители продукции (услуг);

· основные конкуренты;

· конкурентная стратегия предприятия;

· наиболее актуальные проблемы;
· перспективы развития.
На основании изученного можно сделать вывод, что у предприятия «Нева-Гидравлик» есть огромные перспективы, а главное – потенциал для развития. Востребованность продукции, ее высокое качество и стремление персонала к удовлетворению потребности потребителей должны стать решающим фактором для дальнейшего функционирования. Несмотря на высокий уровень конкуренции, ООО «Нева-Гидравлик» уже заняло определенное место на рынке, и намерено добиться поставленных целей.

17.07.06

PAGE  
1

